
・技術力には自信があり、新たな市場を開拓し、事業を展開したい。
でも…
・かつて売れ筋の製品を別の市場で売ってみたことがあるがうまくいかなかった。
・新たな市場で売れるものをつくりたいが、情報もネットワークもないので一歩が踏み出せない。

「売りづくり」の強化

コーディネーター

（国内のみならず海外の市場動向

 
や詳細なニーズを熟知した企業

 
OBなど）

国内企業

海外企業

新たな市場

ものづくり企業の「『売り』づくり」を支援します

「元気な大阪」の基礎をつくります～元気アップ推進事業計画「経済力」アップ～

各地の市場動向・
顧客ニーズを把握

各地の市場動向・
顧客ニーズを
フィードバック
「売れる」製品開発の
アドバイス

中小企業

製品を売るためのサポート
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